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Historia

• 1989 powstanie firmy, elektroniczne usługi DTP

• 1995 dystrybucja oraz tworzenie autorskiego oprogramowania 

naukowego

• 1997 usługi ISP oraz tworzenie pierwszych witryn i portali

• 2002 pierwszy autorski system biznesowy (protoplasta  Fractusa)• 2002 pierwszy autorski system biznesowy (protoplasta  Fractusa)

• 2003 pierwsze duże kontrakty międzynarodowe (portale internetowe)

• 2005 budowa własnego Centrum Danych

• VIII 2007 przekształcenie w spółkę akcyjną

• XI 2007 pozyskanie kapitału w ofercie prywatnej (private placement)

• 21 XII 2007 udany debiut na NewConnect - wzrost cen akcji



Dziś – fakty i liczby

• Siedziba – Łódź

• Biura Handlowe – Łódź, Warszawa

• Liczba zatrudnionych ~ 70 osób

w tym ~ 55 w zespołach projektowych (konsultanci, w tym ~ 55 w zespołach projektowych (konsultanci, 

programiści, graficy, administratorzy)

• Przychody 2007 – 4,8 mln PLN w tym eksport 36%

• Przychody Q1+Q2 2008 – 3,2 mln PLN

zmiana do Q1+Q2 2007 – 54%



NASZA MISJA

W dobie powszechności internetu,

który zmienia każdą dziedzinę życia, który zmienia każdą dziedzinę życia, 

jesteśmy wiodącym dostawcą 

rozwiązań webowych dla biznesu.



Czym się zajmujemy?

• Dedykowane systemy 

webowe 

– Portale, wortale

– Serwisy WWW

– E-commerce

– Kreacje, wizualizacje

• Systemy biznesowe w 

technologiach webowych

– Sprzedaż – Fractus

– Centra handlowe, nieruchomości –

ColDis, YEDI, Carlos

– Uczelnie – eSchola– Kreacje, wizualizacje

– Outsourcing

• Zarządzanie infrastrukturą 

internetową

– Hosting

– Kolokacja

– Telefonia internetowa

– Uczelnie – eSchola

– CRM, Business Intelligence

• Technologie programistyczne

– Narzędzia programistyczne ,

ASPExplore

– Naukowe (chemiczne)



Dlaczego my?

• Wiedza - w proponowanych systemach stosujemy nowoczesne, 

webowe technologie i oparte na nich autorskie rozwiązania 

programistyczne

• Relacje - zaufali nam renomowani klienci m.in. firmy koncernu 

Renault-Nissan, RCI Banque Sogesma, Philips, Apsys, Cefik Renault-Nissan, RCI Banque Sogesma, Philips, Apsys, Cefik 

(Simon/Ivanhoe), YARAEL (grupa CEGEDIM)

• Skala - działamy globalnie w Europie, USA, Azji

• Infrastruktura - dysponujemy własnym Centrum Danych 

spełniającym standardy bezpieczeństwa



Przyszłość naszego rynku

Nakłady na IT w 6-ciu 

największych sektorach 

gospodarki

� dynamiczny wzrost wydatków 

administracji publicznej w tym na 

produkty portalowe, aplikacje produkty portalowe, aplikacje 

internetowe, e-learning, systemy 

workflow

� stały wzrost wydatków w  

sektorze MSP oraz w branży 

handlowej 



Przyszłość naszego rynku - cd.

Rozwój rynku usług IT
• stała tendencję wzrostową rynku 

usług IT

• Zdecydowana dominacja wzrostowa 

usług internetowych a w nich:

• ISP oraz usługi hostingowe* • ISP oraz usługi hostingowe* 

• usługi portalowe 

• e-commerce 

• rozwój oprogramowania 

• usługi VOIP i VPN

* Ocenia się że w kolejnych latach nastąpi silny 

wzrost outsousingu usług internetowych i wzrosnie 

popyt na usługi Data Center



Dlaczego na NewConnect?

• Rozwój – pozyskanie kapitału na

– budowa profesjonalnych struktur handlowych i marketingowych  (nowe 

kontakty na poziomie wielkich korporacji, zespół konsultingowo- sprzedażowy, 

pośrednie kanały sprzedaży)

– dalszy rozwój własnych technologii i kompetencji (istniejące produkty -

Fractus, ColDis; prototypy – iFaktura; partnerstwa - Business Objects)Fractus, ColDis; prototypy – iFaktura; partnerstwa - Business Objects)

• Wizerunek - zwiększenie zaufania do firmy ze strony 

kluczowych klientów

• Przyszłość - emisje akcji jako główne obok środków unijnych 

zewnętrzne źródło finansowania przyszłych projektów



Nasze prognozy

Biorąc pod uwagę

• rosnące zapotrzebowanie 

biznesu, w tym w szczególności 

sektora  MSP, na usługi 

internetowe oraz dedykowane 

rozwiązanie webowe ,rozwiązanie webowe ,

• ugruntowane relacje z 

kluczowymi klientami,

• prowadzone i planowane 

działaniami rozwojowe

przewidujemy stały wzrost 

przychodów MakoLab S.A. 



Za 5 lat …

• Rozpoznawalna marka - wiodący europejski 

dostawca rozwiązań webowych

• Lider technologiczny – autorskie, technologiczne 

rozwiązania webowe

• Zdywersyfikowany portfel klientów – koncerny 

międzynarodowe, sektor MSP

• Rozbudowana sieć partnerów – agencje 

interaktywne, firmy konsultingowe, dostawcy 

sprzętu i oprogramowania



Dziękuję za uwagę


