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Historia MakoLab

• Firma istnieje od 1989 roku

• Początki działalności – elektroniczne usługi DTP

• 1992 – rozpoczęcie dystrybucji  oprogramowania naukowego

• 1995 – tworzenie zaawansowanego oprogramowania 

naukowego (pierwsi klienci: Fujitsu, HyperCube)

• 1997 – rozpoczęcie działalności ISP 

• 1997 – tworzenie pierwszych witryn i portali Internetowych• 1997 – tworzenie pierwszych witryn i portali Internetowych

• 2002 – tworzenie systemów biznesowych

• 2003 – pierwsze duże kontrakty międzynarodowe  (portale 

internetowe)

• 2005 – nabycie własnej siedziby i powstanie DataCenter

• 2007 – przekształcenie w Spółkę Akcyjną

• 21 XII 2007 – debiut na NewConnect - GPW Warszawa



Przedmiot działalno ści

• Tworzenie i wdrażanie oprogramowania własnego 

(systemy autorskie)

• Informatyzacja przedsiębiorstw

• Usługi outsourcingowe

• Projektowanie i wykonywanie serwisów Internetowych

• Tworzenie i integracja rozwiązań e-commerce• Tworzenie i integracja rozwiązań e-commerce

• Centrum Danych (hosting/hoteling)

• Uzupełniająca działalność handlowa 

oraz consultingowa



Kluczowe produkty
autorskie

Misja: Najlepsze idee sieci Web w każdym 

projekcie informatycznym.



System Fractus

Rozproszony, webowy system

sprzedażowo-logistyczny wytworzony w 

całości w MakoLab. 

Jest uniwersalnym systemem Jest uniwersalnym systemem 

adresowanym dla firm 

wielooddziałowych o złożonej strukturze

organizacyjnej, np. prowadzących 

działalność w wielu odległych od siebie 

lokalizacjach. 

Jest to system zintegrowany ale nie 

scentralizowany.



Systemy ColDis

ColDis jest nowoczesnym webowym 

systemem wspomagającym zarządzanie 

dużymi Centrami Handlowymi. 

Zarządza kolekcją kosztów oraz ich 

dystrybucją. Zapewnia również kontrolę 

umów oraz fakturowanie najemców.

ColDis Developement –

system wspomagania 

budżetowania inwestycji



Kluczowe projekty
outsourcingowe
• System obliczeń finansowych dla wszystkich 

europejskich witryn Nissan i Renault

• 9 Europejskich witryn Renault

• 22 Europejskich witryn marki Dacia

• Projekty dla Renault UK Ltd.

• Systemy lojalnościowe dla Philips Lighting• Systemy lojalnościowe dla Philips Lighting

• Portal naukowy dla HyperCube, Inc (USA)

• Rozwiązania e-commerce dla ArtGeist

Więcej na stronie www.makolab.com w sekcji 
Portfolio



Kluczowe projekty
outsourcingowe

„Jeśli jest coś, czego nie potrafimy zrobić wydajniej, taniej 

i lepiej niż konkurenci, nie ma sensu, żebyśmy to robili i 

powinniśmy zatrudnić do wykonania tej pracy kogoś, kto 

Dlaczego klienci wybierają MakoLab?

powinniśmy zatrudnić do wykonania tej pracy kogoś, kto 

zrobi to lepiej niż my” 

Henry Ford, 1923



Kluczowi klienci
korporacyjni

• Renault SAS – Centrala

• Europejskie Spółki koncernu Renault-Nissan

• SOGESMA (RCI Banque)

• Philips Lighting Poland

• Cefic Polska

• Yareal Polska

• ArtGeist• ArtGeist

• FQS Poland (Fujitsu)

• HyperCube Inc. (USA)

• Sykomat

• PW Rzeczpospolita SA

• Oninen Polska 

• Point-S Polska

• Manufaktura

• Opal Property Developements

• Microsoft



Nagrody i partnerstwa

W Maju 2007 MakoLab wygrał konkurs

"Lider Nowoczesnych Technologii 2007" 

w kategorii małe przedsiębiorstwo. 

Organizatorem konkursu jest Instytut Nowych 

Technologii z Łodzi.

MakoLab posiada tytuł Microsoft Certified Partner

Jest partnerem Comarch SA, Patton Electronics (USA), 

HyperCube Inc, OpenCMS Solution Provider i wielu innych

MakoLab jest partnerem łódzkiego Klastra Medialnego



Niezależna Rada Nadzorcza
i profesjonalny Zarz ąd

Mgr inż. Włodzimierz Mrozek

Mgr Piotr Nadolski

Mgr Jerzy Karasiuk

Prof. dr hab. Piotr Paneth

Rada Nadzorcza MakoLab S.A. :

Prof. dr hab. Piotr Paneth

Dr Piotr Göetzen

Zarządem kieruje Dr Mirosław Sopek, twórca 

dotychczasowych sukcesów firmy, wspomaga 

go silna 10 osobowa kadra zarządzająca.



Kadra i zespoły

Systemów Biznesowych

Aplikacji Webowych 

Zaawansowanych Projektów Programistycznych 

Grafiki i Multimediów

Outsourcingu

DataCenter

50 wykwalifikowanych pracowników 

w 9 zespołach:

DataCenter

Usług Serwisowych

Handlowym

Marketingu 



Przychody Spółki za rok 2006:

Sprawdzony organizm biznesowy

Długa historia – akumulacja wielu lat doświadczeń

Doświadczony i zaufany zespół pracowniczy

Kontakty z światem nauki

Stabilny i planowy rozwój

Dobre wyniki finansowe

Nowatorskie ale sprawdzone w praktyce produkty

MakoLab SA to:

Nowatorskie ale sprawdzone w praktyce produkty

Stali klienci korporacyjni

Profesjonalne zarządzanie i nadzór

Konkretny plan wykorzystania pozyskanych środków

Dobra przyszłość finansowa



Perspektywy rozwoju

MakoLab SA – Numer 1 MakoLab SA – Numer 1 
w tworzeniu systemów 

webowych dla biznesu



Prognozy finansowe
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MakoLab S.A.
ul. Demokratyczna 46, 
93-430 Łód ź
info@makolab.com
www.makolab.com

Pełna nazwa:
siedziba firmy:

e-mail:
www:

(42)6837460
(42)6837499

tel:
fax:


